
6 Techniques Digitales pour Développer Votre Franchise en 2023

1. Créez des Landing Pages Adaptées🎯

Dans le monde du digital, la première impression est essentielle et
déterminante➡️une landing page adaptée et pertinente est alors de vigueur.

Comment ? Assurez-vous de :
- Avoir un appel à l'action clair.
- Utiliser des images de haute qualité représentant votre franchise.
- Optimiser pour la vitesse et la convivialité mobile.
- Réaliser régulièrement des tests A/B pour améliorer les conversions.

2. Utilisez le Reciblage Publicitaire🔄

Seule une petite fraction des visiteurs convertissent lors de leur première visite.

Comment ? :
- Utilisez vos audiences pour suivre les visiteurs.
- Créez des publicités attrayantes qui rappellent aux visiteurs vos offres ou

avantages.
- Utilisez des plateformes comme Google Ads ou Facebook Ads pour vos

campagnes de reciblage.

3. L'Importance du Contenu de Qualité📝

Le contenu est le roi du digital offrant visibilité et crédibilité à votre entreprise

Comment ? :
- Rédigez des articles de blog pertinents et engageants pour asseoir votre

crédibilité.
- Créez des vidéos ou des webinaires pour montrer votre expertise.
- Utilisez des infographies pour simplifier des informations complexes.



4. Optimisez votre site pour le Mobile📱

La majorité des recherches sur Internet se font désormais avec un téléphone,
veillez donc à avoir un site 100% adapté.

Comment ? :
- Utilisez des designs réactifs qui s'adaptent à tous les appareils.
- Veillez à ce que votre site charge rapidement sur mobile.
- Assurez-vous que les boutons et les appels à l'action soient facilement

cliquables.

5. L'Email Marketing Automatisé💌

L'email reste l'un des moyens les plus efficaces de maintenir et d'engager votre
cible.

Comment ? :
- Segmentez votre liste d'e-mails pour des messages ciblés.
- Créez des séries d'e-mails pour engager les nouveaux abonnés.
- Utilisez des analyses pour affiner et améliorer vos campagnes.

6. Exploitez le pouvoir des réseaux sociaux🌐

Les réseaux sociaux sont l'endroit où se trouvent vos clients et franchisés.

Comment ? :
- Soyez actif sur les plateformes pertinentes pour votre public cible

(LinkedIn, Facebook, Instagram...).
- Engagez-vous dans des discussions et montrez votre expertise.
- Planifiez et automatisez des publications pour maintenir une présence

constante.

L’ensemble de ces techniques digitales sont plus que des tendances
passagères. Elles sont des éléments majeurs d'une stratégie de franchise

réussie en 2023. Adoptez-les, et regardez votre franchise prospérer.




