5 Techniques digitales pour développer votre agence
immobiliére en 2024.

1. Créez des landing pages adaptées @
Dans le domaine de I'immobilier, chaque visiteur est une opportunité. Une page
de destination adaptée peut faire toute la différence.

Comment ? Assurez-vous de :

Concevoir des landing pages claires et concises, mettant en avant les
propriétés immobilieres de maniere attrayante.

Utiliser des formulaires de contact simples et visibles pour encourager les
visiteurs a prendre des mesures.

Effectuer des tests A/B réguliers pour identifier les éléments qui maximisent
les taux de conversion, que ce soit des variations de texte, de mise en page ou
d'éléments visuels.

(a partir de 460€ chez R.O.S)

2. Lancez des campagnes publicitaires précises «’
Les campagnes publicitaires peuvent vous aider a cibler des personnes précises
et qualifiées qui cherchent directement un besoin dont vous étes la solution !

Comment ?:

Utilisez des plateformes publicitaires telles que Google Ads et Facebook Ads
pour toucher votre public spécifique.

Créez des annonces attrayantes mettant en valeur les caractéristiques
uniques de vos proprietés.

Utilisez le ciblage géographique pour atteindre les acheteurs potentiels dans
des zones spécifiques.

(@ partir de 320€/mois chez R.QO.S)

3. Optimisez votre site pour le SEO local ./
Le référencement local est crucial pour que votre agence immobiliere soit
frouvée par les clients locaux lorsqu'ils recherchent des biens immobiliers en
ligne.

Comment ?:



Intégrez des mots-clés locaux pertinents dans le contenu de votre site web.

Créez une page Google My Business optimisée pour améliorer votre visibilité
dans les résultats de recherche locaux.

Obtenez des avis positifs de clients satisfaits pour renforcer votre crédibilité
et votre classement dans les résultats de recherche.
(a partir de 290€ chez R.O.S)

4. Utilisez le reciblage publicitaire =]
Peu de clients se décident des la premiere visite. Le reciblage publicitaire peut
vous aider & rester présent dans |'esprit de vos visiteurs.

Comment ?:

Reciblez les utilisateurs qui ont visité votre site Internet sans avoir effectué
d’action.

Utilisez des images attrayantes pour attirer I'attention sur les biens
immobiliers.

(compris dans le forfait de gestion de compte AJS)

5. Implémentez un tracking de suivi efficace ;|
Pour comprendre le comportement de vos visiteurs et améliorer votre stratégie
marketing, il est essentiel d'implémenter un suivi efficace.

Comment ?:

Utilisez des outils d'analyse web pour suivre le parcours des visiteurs sur
votre site.

Identifiez les sources de trafic les plus performantes et ajustez votre
stratégie en conséquence.

Suivez les conversions et analysez les données pour optimiser vos
campagnes marketing.

En adoptant ces techniques digitales, vous donnez un nouvel élan & votre
agence immobiliere et attirez davantage de prospects gréce au nombre
immense de possibilités que vous réserve le digital en 2024.

(a partir de 390€ chez R.O.S)



Si vous étes convaincus, réserver un appel ici :
https://ros-agency.com/prendre-rendez-vous-mail/#rdv

Et si vous n’étes pas encore convaincus, réserver aussi un appel ici pour que je
puisse répondre a vos questions :

https://ros-agency.com/prendre-rendez-vous-mail/#rdv
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